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RESUMO

Gerente de Desenvolvimento de Negdcios com sdlida experiéncia em vendas consultivas B2B nos segmentos de Telecom,
Tecnologia e SaaS.

Atuacdo na lideranga de equipes comerciais, estruturagao de operagdes de vendas e expansao de receita, com foco em
previsibilidade e escala.

Histérico comprovado na criagao de areas comerciais do zero, gestao de ecossistemas com +70 parceiros e impacto direto
de até 40% na receita.

Experiéncia em go-to-market, negociacao estratégica e desenvolvimento de negdcios em ambientes dinamicos e de alta
competitividade.

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

VMI Consultoria | Consultor Estratégico em Desenvolvimento de Negécios e Canais B2B | 11/ 2024 -
Atual
e Estruturei e liderei projetos de vendas consultivas em UCaas, VolP, Contact Center e CRM para empresas de
médio e grande porte.
e Conduzi negociacdes end-to-end, desde diagndstico até fechamento e implantacao.
e Desenvolvi parcerias estratégicas para expansao de portfélio e geragcdo de novas oportunidades.
e Resultados: reducao de até 25% em custos de telecom para clientes e aumento de eficiéncia operacional.

Net2phone | Sales Channel Manager | 04/2024 - 10/2024
¢ Desenvolvimento e gestao de canais no segmento de Comunicacao Unificada (UCaaS)
e Estruturacdo de propostas de valor e planos de negdcios com parceiros
e Atuacdo em ambiente multinacional com foco em escala e padronizacdo de processos
e Interface com areas internas para evolug¢ao da estratégia comercial

Resultados:
e Fortalecimento do ecossistema de parceiros
e Evolucao do relacionamento e engajamento de canais estratégicos

Grupo JRC | Gerente de Canais / Responsavel pela Operacdo Comercial | 01/2021 - 04/2024
e Estruturacdo da area de canais do zero, com definicdo de estratégia e modelo de expansao nacional
e Desenvolvimento e gestdo de mais de 70 parceiros (50 ativos)
e Lideranca direta de equipe comercial (13 profissionais - SDRs e Executivos)
e Reestruturacdo de equipe (contratacao, desligamento e desenvolvimento de performance)
e Cestao de pipeline, forecast e indicadores comerciais
e Participacdo ativa em negociacdes estratégicas e vendas complexas
Resultados:
e Canalindireto responsavel por aproximadamente 40% da receita
e Geracao de receita recorrente via parceiros
e Expansao nacional da operagdo de canais
e Assumiu a lideranca da operacao comercial em momento de transicao, garantindo continuidade e estabilidade
dos resultados



Grupo JRC Executivo Comercial Nacional Jan/2020 - Abr/2021

Atuacdo em vendas consultivas de solucdes de Telecom e Comunicacao Unificada
Prospeccao e desenvolvimento de novos clientes B2B

Condugao completa do ciclo de vendas

Resultados:

Expansao da base de clientes corporativos

Consolidagao da atuagdo em vendas consultivas complexas

EXPERIENCIA ANTERIOR (RESUMO)

Atuacdo consolidada em vendas consultivas B2B nos segmentos de Tecnologia, Telecom e Infraestrutura.
Empresas:

Focus Telecom | Total Consulting | Onne Tecnologia | Trust Consulting | DBios

Destaques:

Desenvolvimento de novos negdcios e expansdo de carteira

Gestdo de contas estratégicas

Vendas de solu¢cdes complexas (Cloud, Telecom, Seguranca e Data Center)

Lideranca e desenvolvimento de equipes comerciais

FORMAGAO

Administracao de Empresas
Universidade FAI -1986 a 1988

COMPETENCIAS

Sales Leadership

Revenue Growth

Business Development

Forecasting

Performmance Management

Canais e Parcerias Estratégicas

Vendas Consultivas B2B

Gestdao Comercial e Lideranca de Equipes
Planejamento Estratégico

CRM, Pipeline e Forecast

Telecom | UCaaS | Saas | Transformacgao Digital
Go-to-Market (GTM)

FERRAMENTAS

CRM: Pipedrive, RD Station, Salesforce
Pacote Office: Excel, Word, PowerPoint
Conhecimentos em ferramentas de Inteligéncia Artificial aplicadas a negdcios

DIFERENCIAIS

Estruturacao de areas comerciais do zero

Forte orientacao a resultados com métricas claras

Experiéncia em ambientes multinacionais e alta competitividade
Capacidade de escalar receita via canais e parcerias estratégicas
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